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Cuốn sách này tập trung vào các mục tiêu thực tế của quá trình marketing, một quá trình không chỉ bao gồm việc bán một sản phẩm hay một dịch vụ mà còn là xác định một tương lai cho hoạt động của tổ chức nữa.



Công việc quan trọng nhất của ban quản trị một công ty là xác định một tương lai cho tổ chức của mình. Không chỉ là một tương lai tổng quát mà là một tương lai chuyên biệt nằm trong tầm kiểm soát của các tổ chức kih doanh. Định hướng là một tương lai được dự kiến và rồi lên kế hoạch, đi những bước cần phải có để tạo tương lai này thành hiện thực.



Tương lai đó là nơi hình thnàh các chủ đề marketing trong hiện tại.



"Mọi tổ chức kinh doanh đều chỉ có hai chức năng căn bản", Peter Drucker đã viết, "Marketing và sáng tạo đột phá.



"Marketing là một chức năng độc đáo và đặc trưng của việc kinh doanh", Peter Drucker viết tiếp. "Công ty kinh doanh là một tổ chức hoàn toàn khác biệt so với các loại tổ chức khác vì tổ chức này marketing cho một sản phẩm hay một dịch vụ nào đó. Không có một tôn giáo nào, quân đội nào, trường học hay quốc gia nào đã hay sẽ thực hiện marketing giống như một công ty kinh doanh. Bất kỳ một tổ chức nào tiếp thị cho một sản phẩm hay một dịch vụ nào đó đều là một công ty kinh doanh. Bất cứ một tổ chức nào mà ở đó công việc marketing chỉ là một yếu tố phụ trong sự phát triển đều không nên được điều hành theo kiểu của một công ty kinh doanh.".



Đã đến lúc marketing phải được chấp nhận như một giá trị quan trọng mà nó xứng đáng. Dù những lời trên đã được Peter Drucker viết ra trong cuốn The Practie of Management phát hành lần đầu từ năm 1954, nhận thức này đã phải mất một thời gian dài mới thâm nhập được vào hệ thống ý thức lãnh đạo của các công ty Mỹ. Và còn phải mất thêm một thời gian không ngắn nữa một tổ chức mới có thể thay đổi được nhận thức của mình về marketing.
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Phạm Thị Dung











Tiktok Ads 1000 đơn

Phạm Minh Quân











Bí mật Traffic

Russell Brunson











1000 Affiliate - Để luôn ngập đơn mà không phụ thuộc quảng cáo

Cấn Mạnh Linh









Gợi ý Blog












5 hiện tượng tôn giáo bí ẩn nhất trong lịch sử


1 năm trước














Sức Khỏe Và Tâm Hồn: Tác Dụng Tuyệt Vời Của Ẩn Vị Trong Việc Ăn Chay


5 tháng trước














Những câu nói hay của nhạc sĩ Trịnh Công Sơn


10 tháng trước














Lần bạn cảm nhận "cái ế" sâu sắc đến đáng sợ là khi nào?


2 năm trước














Có những cô gái hiểu chuyện đến đau lòng


2 năm trước












Gợi ý











Bí Mật Marketing Trong Thị Trường HIGH-TECH

Geoffrey A. Moore











Pr Là Sống

Phạm Quốc Hưng











Từ điển thuật ngữ trong internet marketing

Sưu tầm











Khuếch Trương Sản Phẩm Và Quảng Cáo

Đang cập nhật











Bút Chì Sắc, Ý Tưởng Lớn, Quảng Cáo Để Đời

Luke Sullivan – Sam Bennett











Thương Hiệu Lớn Rắc Rối Lớn

Jack Trout






















Thư viện PDF




...miễn phí và sẽ mãi miễn phí








Vì một cộng đồng, một văn hóa đọc

















Liên hệ với chúng tôi


Khiếu nại: [email protected]



Hỗ trợ: [email protected]



Thời gian: Tất cả các ngày trong tuần trừ ngày lễ 
Chủ Nhật : 08:00 Sáng - 11:00 Trưa


Theo dõi chúng tôi















Giới thiệu

	Giới thiệu
	Chính sách





Menu

	Trang chủ
	Kho sách
	Sách bộ
	Blog
	Truyện ngắn
	Truyện cười





Liên kết

	Thư viện Quốc gia Việt Nam
	Tàng Thư Viện
	Thư Viện Sách Nói
	Giáo trình PDF
	Báo dân trí
	Báo VNExpress

















© 2023, thuvienpdf - Thư viện PDF





Designed by www.thuvienpdf.com. All rights
reserved








 

























